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Acindar | YPF | Aluar | Banco Patagonia |
BBVA | Cabot | CCU | Banco Galicia | GC
Gestion Compartida | OMINT | IBM | Iron
Mountain | Lenovo | Manpower | MCCain
| MetLife | Nacion Seguros | PepsiCo |
Pluspetrol | Provincia ART | PWA | SanCor

e m p Resa Salud | Shell | Swiss Medical | Techint |
Tecpetrol | Telecom | TGS
PARTICIPANTES
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C3RACTERISTICAS
De L3 MUEeSTRa




EMPRESAS / Sector de Actividad

Agropecuario Industria y Mineria
4% y 34%
O O
Servicios Construccion
58% 4%

“No se registraron casos dentro del sector comercial.
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MPRESAS / Empleado

Hasta 100

Entre 101y 500 7%

Entre 501y 1000 14%

Entre 1001y 3000 pRAZ

Mas de 3000 [BIo%
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INFORME DEe
RESULTADOS
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Expectativas 2020

((d'Cudles son los tres principales desafios que tendra el drea en 2020?))

Gestion de la incertidumbre

Nuevas tecnologias Digitalizacion

Abastecimiento estrategico

Desburocra tizacion Capacitacion

COMEX

Reduccion de costos

e Cumplimiento metas del area
Calidad y trazabilidad Agilidad Coyuntura econ()mica

Evaluacion proveedores
Regionalizacion
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Participacion en la red

& Participacién en
reuniones de la Red de Abastecimiento 2019 »»
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Propuestas de la Red 2020

Relacionamiento con otros profesionales
de distintos tramos y sectores econémicos

Acceso a informacion clave para la toma
de decisiones

Desarrollo de proveedores de alto valor

Formacion y capacitacion de mandos
medios

Sesiones de mentoreo entre pares

Contacto con CEOs de grandes empresas

Acceso a potenciales clientes

Contacto con referentes politicos
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Tematicas de interés 2020

Incorporacion de tecnologia al proceso de
decisidn

Transformacidn del area de compras

Desarrollo de proveedores y Compliance |54%

Coyuntura econémica
Calculo de ajuste de precios por inflacidn
Dimensiones legales del area de compras

Comercio exterior y control cambiario

* Estrategias para manejo

de clientes internos (lideres

de la organizacion, CEOs)

* Compras sostenibles
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Financiacién [15%

Otros
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Programas de formacion de interés
2020

Tecnologias aplicadas a compras

Transformacion del drea de compras

Gestion del cliente interno [46%
Técnicas de negociacion
Evaluacion de proveedores

Sustentabilidad

Estado actual del mercado local PERS
E-commerce [19%
Liderazgo pERZ

Comercio Exterior
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IMUCHAaS GRAaCIas!
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